
- ที่พักฯ : (โดยสวนใหญ)ชอบที่จะทํา Contract Rate กับ Agency(มีศักยภาพ) เพราะเปนอีกทางเลือกหน่ึงที่มีคาใชจายตํ่าและปฎิบัติเปนประจําอยูแลว
- ลูกคา/ผูจองหองพัก : นิยมสืบคนขอมูลบน Google (แลวโทรประสาน) เพ่ือประโยชนสูงสุด แลวทําการจองหองพักผาน Internet เปนสวนใหญ
- Telesales Freelance : - ปจจัยแวดลอมภายนอก(ที่พักฯ, ลูกคา) เอื้ออํานวยตอการทํางานเพ่ิมรายได(เสริมหรือตอยอดรายไดจากงานประจําที่ทําอยูแลว)

  - ปจจัยภายใน(ข้ึนอยูกับตัวเอง) ใชการติดตอส่ือสาร, ไมตองเดินทางฯ, เปล่ียนเวลาวาง-เวลากลับบาน(รถติด)-วันหยุดใหเปนรายได

     Agency หมายถึง บริษัททัวร, Web จองหองพักออนไลน, อื่น ๆ ที่ไดทํา Contract กับ ที่พัก โรงแรม รีสอรท โดยไดรับสวนลดคาบริการราคา(พิเศษ)
หรือเรียกวา "Agency Rate" ซึ่งตํ่ากวาราคาปกติ(หักสวนลดแลว) เพ่ือใชในการขายหรือนําบุคลทั่วไปใชบริการกับที่พัก โรงแรม รีสอรท น้ัน ๆ
โดยไมมีคาจางเปนเงินเดือนหรือเงินประจํา มีแตสวนตางจากการขายที่เกิดข้ึนจริง หรือเรียกวา "Commision" ใหกับ Agency เทาน้ัน

จากภาพ (ตัวอยาง)        (ตัวอยาง) แผนภาพวงจรวิธีการขาย และราคาคาหองพัก 
(ไมใชขอมูลหรือวิธีการเพ่ือการคํานวณ Commision จาก TTT)
1) นโยบายที่ที่พักฯ กําหนดราคาขายหองพัก ใหกับบุคลตาง ๆ

- ที่พักฯ จายเงินเดือน++ ใหกับพนง.ประจํา

- ขายใหกับ ลูกคาทั่วไป จาก 2500 ลดเหลือ 2300บ.
- ขายใหกับ บริษัททัวร จาก 2500 ลดเหลือ 1800บ.
- ขายใหกับ Web จองหองพักออนไลน จาก 2500 ลดเหลือ 1800บ.  - ลูกคารับรูขอมูล ขาวสาร - Web

         - บ.ทัวรทําตลาด   ทําตลาด
2) ที่พักฯ ทํา Contract Rate กับ บริษัททัวร

- ไมตองมีเงินเดือน มีแตคา Comm/สวนตางฯ ใหกับบริษัททัวร

- บริษัททัวร ขายและนําลูกทัวรเขาพักเอง - ลค.จายให Web
- บริษัททัวร รับเงินจากลูกทัวร 1900บ.   - ลค.จายให บ.ทัวร    1900บ.
- บริษัททัวร จายใหที่พัก 1800บ. (บ.ทัวรได 100บ.)      1900บ.

  - ลค.จายใหที่พักฯ
3) ที่พักฯ ทํา Contract Rate กับ Web จองหองพักออนไลน     2300บ.

- ไมตองมีเงินเดือน มีแตคา Comm/สวนตางฯ ใหกับ Web
- Web จองหองพักออนไลน ขายผาน Web เอง - บ.ทัวรจายใหที่พักฯ    - Web จายใหที่พักฯ
- Web รับเงินคาจองฯ จากผูจองฯ 1900บ.    1800บ.      1800บ.
- บริษัททัวร จายใหที่พัก 1800บ. (Web ได 100บ.)

4) ลูกคา เลือกทึ่จะจายเงินตามราคาที่ตางกัน
- ถาติดตอ ที่พักฯโดยตรง จาก 2500 จายเพียง 2300บ.(Save 200บ.) ทีพักฯ ขายหองพัก(ปกติ) คืนละ 2500บ.
- ถาติดตอ บริษัททัวร จาก 2500 จายเพียง 1900บ. (Save 600บ.) Promotion สําหรับลูกคา Walk in เหลือ 2300บ.
- ถาจองผาน Web ออนไลน จาก 2500 จายเพียง 1900บ. (Save 600บ.) Promotion สําหรับ Agency เหลือ 1800บ. 

       (หมายเหตุ : สมมติราคา Agency ใหเทากันเพ่ืองายตอการเขาใจ)

รายไดของที่พัก โรงแรม รีสอรท ที่สําคัญ ๆ ประกอบดวย
- คาที่พัก, คาอาหารและเคร่ืองด่ืม, ดนตรี, การสันทนาการอื่น, เคร่ืองเลน, Adventure, คาขายของที่ระลึก++
น่ันหมายถึง การเขาพัก เปนจุดเร่ิมตนของรายได และรายไดอื่น ๆ จะตามมา จึงเปนเหตุใหที่พักฯ ใชกลยุทธลดราคาหองพัก

หรือทําอยางไรก็ได เพ่ือใหลูกคาเขาพักใหไดกอน ไมวาจะเปนการใหสวนลดกับ ลูกคาที่ติดตอเขามาเอง หรือ 
กําหนดราคาสวนลดใหกับ Agency ทั่วไป เพ่ือไปดําเนินการหาชองทางขายเองโดยจายเปนคาสวนตาง (commision)

วัตถุประสงคหลัก ของ ที่พัก โรงแรม รีสอรท ที่จําเปนตองทําการตลาด
- เปนสวนสําคัญสวนหน่ึงของการบริหารธุรกิจ
- เพ่ือกอใหเกิดรายได ผลประกอบการเพ่ือการดํารงอยู
- ลูกคาที่เขาพัก จะเปนลูกคารายใหมเปนสวนใหญ จึงจําเปนตองทําการตลาดตลอดเวลา
- ทําใหเกิดการจดจํา ไวมีโอกาสจะไดเขาพัก
- ทําใหเกิดการบอกตอ

วิธีการทําตลาดที่ ที่พัก โรงแรม รีสอรท เล่ือกใชโดยทั่วไป
- เลือกใชเคร่ืองมือ /วิธีการ /ส่ือฯ ที่มีศักยภาพ กอใหเกิดผลประโยชนอยางตอเน่ืองและระยะยาว ทั้งทางตรงและทางออม 
- การทําสวนลดคาหองพัก กับ บริษัททัวร, นายหนาคนกลาง หรือ Web จองหองพักออนไลน (Agency Rate หรือ Contract Rate)
- ทําใหมีชื่อเสียง โดยการโฆษณาประชาสัมพันธตาง ๆ หรือ การออกบูธ เชน เมืองทอง, ศูนยสิริกิต์ิ, งาน Events 
- ออกไปพบลูกคาโดยตรง (Knock Door), ใหลูกคาโทรติดตอเขามาเอง (Walk in)

1) อานแลว เขาใจ(ดีระดับหน่ึง) รูสึกเฉย ๆ 1) โปรดระงับการติดตอระหวางกัน เพราะจะทําใหเสียเวลาดวยกันทั้งคู
2) อานแลว เขาใจ(ดีระดับหน่ึง) รูสึกเปนโอกาส แตไมอยากทํา 2) โปรดระงับการติดตอระหวางกัน เพราะจะทําใหเสียเวลาดวยกันทั้งคู
3) อานแลว เขาใจ(ดีระดับหน่ึง) อยากลองทําดูกอน วาเปนอยางไร 3) โปรดกรอกใบสมัคร 
4) อานแลว เขาใจ(ดีระดับหน่ึง) อยากทํา ทําไดและเปนโอกาสแลว 4) โปรดกรอกใบสมัคร 

ขอบคุณที่ใหความสนใจและสละเวลาอันมีคาน้ี   
Teawourthai.com (TTT)   

เรียน ผูสมัครงานตําแหนง : เจาหนาที่ Contract Rate (Freelance) โปรดตอบคําถาม วา "คุณอยูขอใด"

วิเคราะหโอกาส - ความเปนไปได ในการนําเสนอหรือการติดตอกับ ที่พัก โรงแรม รีสอรททั่วประเทศ
เพ่ือจัดทํา สวนลด Agency สําหรับจองหองพักออนไลน "Agency Rate /Contract Rate" กับ www.teawtourthai.com

ขอมูลทั่วไปโดยสรุป เพ่ือประกอบการทําความเขาใจที่ดียิ่งข้ึน

ทานคิดเห็นอยางไรกับบทสรุปน้ี? (วัตถุประสงค : เพ่ือประกอบการพิจารณาสมัครงานในตําแหนง : จนท.Contract Rate (Freelance)

บริษัททัวร/  
    Agency
   ทั่วไป

    ที่พัก
  โรงแรม
   รีสอรท

    Web 
จองหองพัก
  ออนไลน

  ลูกคา
  ทั่วไป

         - ออก Booth
          - เมืองทอง
          - ศูนยสิริกิต์ิ
        - ส่ือโฆษณาตาง ๆ


